Vyhody
exkluzivni smlouvy

Nevyhody otevienych nabidek Vyhody exkluzivniho zastoupeni
(prodej pres vice realitnich kancelari) (prodej pres jednu spoleénost - RE/MAX)

Mateni trhu

Makléfi z rlznych kancelati inzeruji

nemovitost za rdzné ceny. Nemovitost se v inzerci
obejvuje ¢asto pod cenou ve snaze maklére prodat
drive nez ostatni. Také zakaznici ¢asto cekaji,

az stejnou nabidku naleznou za nizsi cenu.

Pochybnost nabidky

Nabidka, ktera se na kazdém realnim serveru
Lprovari“, se stava nedlivéryhodnou a nékdy i ne-
prodejnou.

Nedostate¢na inzerce

Pro maklére je prioritni rychlost - potfebuiji
nemovitost co nejrychleji dat na trh, aby byli prvni.
Kvalita inzerce a efektivnost, variabilita inzertnich
médii neni prioritou, protoZze zakazka je nejista.
Seriézni zajemce nekvalitni prezentace nepfitahuje,
ale odrazuje.

Tlak na podpis smlouvy

Jelikoz makléfi vi, ze €as v pripadé otevienych
klient podepsal s prvnim zajemcem a to i v pfipadé
nevyhodné ceny. Maklér nezastupuje exkluzivné jen

prodavajiciho a ten se muZe stat obéti tlaku maklérd
na cenu nemovitosti.

RE/MAX

Ceska republika

Motivace k co nejlepsimu vysledku

Maklér je motivovan k prodeji za co nejvyhodne-
j$ich podminek pro klienta. Cas neni tak prioritni,
jako v pfipadé otevienych nabidek, a proto se mak-
IéF mlze zaméfit na rdzna inzertni média

a na dikladny popis nemovitosti.

Kvalifikace kupujicicho
RE/MAX makléfi maji povinnost v pfipadé v pfipadé
exkluzivniho zastoupeni dikladné provérit vsechny
zajemce pred prohlidkou.

Jednani s jedinym makléfem

Jednatepouze s jedinym makléfem. Mate vétsi kon-
trolu nad pribéhem prodeje a nad vyvojem zakazky.
Mate dohodnuty jasné podminky a jasny zpUsob
prodeje. Divéra = prostor pro feseni vasich

potrfeb a moznych obav. Makléf se neobava in-
vestovat €as a penize do efektivni a kvalitni reklamy,
protoze ma jistotu, Ze se mu investice vrati.

Prodej pres celou sit RE/MAX

Prestoze mate podepsanou smlouvu pouze s jednim
makléfem, nemovitost je nabizena i vSemi ostatimi
makléfi RE/MAX, avSak za stale stejnych pod-
minek (rozdil oproti otevienym nabidkam s rtiznymi
kancelaremi). Maklér zastupuje exkluzivné pouze

1 stranu a to prodavajiciho. Ziskavate vyhody exklu-
zivni spoluprace (vétsi péce, investice do propagace
a prodeje ze strany realitni kancelare) a zaroven je
nemovitost nabizena celou siti kancelari RE/MAX
(aktualni pocet RE/MAX kancelafi).




